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FILI E PROFESSIONNELLE
METIERS DUGOMMERCE ETDE LA VENT

S,

Vous souhaitez étre acteur de votre formation, gagner en maturité professionnelle et vous former  un métier ?
Suivre une partie de votre formation en entreprise et avoir un passeport pour poursuivre en BT$ ?
G'est possible, rejoignez le Bac Professionnel Métiers du Commerce et de la Vente !

Option A Option B
Animation et gestion de Prospection clientele et

'espace commercial valorisation de I'offre commerciale
e Aptitudes commerciales Via AFFELNET ou e Conseiller et vendre
e Sens de I’écoute charlespeguymarseille.com e Suivre les ventes
e Bon relationnel e Apres la Troisieme pour la Seconde e Fidéliser la clientele et développer la
e Capacité a travailler en équipe Métiers de la Relation Client selon relation client
e Me¢éthode et organisation procédures d'orientation en vigueur ® Animer et gérer I’espace commercial
¢ Dynamisme, persévérance e Apres la Seconde MRC ou Seconde (option A)
e Autonomie Générale et Technologique pour la ® Prospecter et valoriser I’ offre commerciale
® (Qualités de communication Premiere (option B)
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SUPERIEUR




30h de cours par semaine
¢ Des enseignements généraux
identiques pour tous les
éleves, quelle que soit la

STAGES :
6 a 8 semaines de stage en 2de MRC

du Commerce et de la Vente

8 29 semaines de stage en 1re Bac Pro Métiers

Epreuves en COF
(controle continu en cours de formation) :
PFMP (Stages) coef 5
e Fidélisation de la clientele et

spécialité du bac e 8 semaines en Tle Pro Métiers du Commerce et développement de la relation client coef 3
professionnel de la Vente e LV1coef2/LV 2coef2
e Des enseignements EN PREMIERE avc /6 dispositif ERASMUS - e Mathématiques coef 1
professionnels liés a la e Possibilité de participation a des échanges e Arts appliqués coef 1
spécialité du bac scolaires avec divers lycées partenaires e Education physique et sportive coef 1
¢ Une classe de Seconde européens e Chef d'oeuvre coef 1

commune aux deux options
¢ Spécialisation en classe de ®
Premiéere et de Terminale

Tourisme, Management, Finance

pays de I’'Union Européenne

A CHARLES PEGUY

BTS Support a I'Action Managériale

BTS Services Informatiques aux Organisations

BTS Tourisme

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Client
BTS Banque - Conseiller Clientele

BTS Professions Immobilieres *

Diplome de Comptabilité et de Gestion
Diplome Supérieur de Comptabilité et de Gestion *
Bachelor Web Marketing et Communication Digitale *
(Titre RNCP 312P avec Formatives)
Bachelor Tourisme Evénementiel *
(Titre RNCP 312P avec Formatives)
Bachelor Banque Assurance Immobilier *
(Titre RNCP NSF 313 avec I'P;SA)
A L'EXTERIEUR
BTS - MCO, Technico-Commercial, Gestion de la PME
BUT - Bachelor Universitaire de Technologie

Agrément

Bourses
Nationales

CHARLES PEGUY MARSEILLE
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ENTERMINALE avec fe dispositif ERASMUS :

Réalisation d’un stage de 4 semaines dans un .

Erasmus+

Epreuves en ponctuel :
Analyse et résolution de situations
professionnelles (option A ou B) coef 4
e Francais coef 2,5
e Histoire Géographie EMC coef 2,5
e Economie Droit coef 1
¢ Prévention santé environnement coef 1
e Options facultatives : LV3, EPS, épreuve
de mobilité

~ DEBOUCHES

R PROFESSIONNELS

Le Bac Professionnel constitue une véritable
formation professionnelle qui permet & son titulaire
d'étre opérationnel des 'obtention de son diplome.
Il peut entrer dans la vie active en tant que :
Assistant ou conseiller de vente

Employé de commerce
Commercial
Commergant

Vendeur ou télévendeur spécialisé
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